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SUOMEN MATKAILUTARJONNAN
TEHOKKAAMPI KOHDISTAMINEN

Erottautuaksemme kilpailussa, tarjonnan tulee keskittyä yhä paremmin
eri asiakassegmenttien tarpeisiin
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Mihin tarvitsemme segmentointia?

Matkailun kohderyhmät - Visit Finland

https://www.visitfinland.fi/suomen-matkailudata/matkailun-kohderyhmat
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Visit Finland - valitut pääsegmentit

Matkailun kohderyhmät - Visit Finland

https://www.visitfinland.fi/suomen-matkailudata/matkailun-kohderyhmat


Segmenttikohtaiset profiilit

5Miten hyödynnän segmenttejä - Visit Finland

https://www.visitfinland.fi/suomen-matkailudata/matkailun-kohderyhmat/miten-hyodynnan-segmentteja


Segmenttikohtaiset persoonat - profiilikortti
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Segmentoituja
suunnitelmia



Markkinat X Segmentit X Tuotteet
City life

enthusiast
Active hobbistOutdoor

explorer
Lifestyle
traveller

Culture
traveller

Nature lover

xxxKesä

xxTalvi

xxAina

US, UKDE, FRDE, NLES, FR, ITDE. FR, ESDE, FR, ITMarkkinat

HelsinkiLahti RegionLaplandTurku,
Tampere,
Porvoo

Helsinki,
Oulu 2026

LakelandDestinaatio-
esimerkkejä

Sights &
Events

Ski resortsLapin kesäRuokaKulttuuriKansallispuisto
t

Teemoja
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Valitaan sopivat jakelukanavat segmentin mukaiselle tarjonnalle esim.  Eurooppa-laajuisesti



Case Nature Lover – Touring reinvented
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Case Nature Lover – Touring reinvented 2
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Case Nature Lover – Touring reinvented 3
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Case B2B: Matkanjärjestäjien tarjonta 2019-2023

12



Case B2B: segmentoidut myyntitapahtumat
• Ensi vuodelle on suunnitelmissa

uudenlainensegmentoitujen Webiworkshopien sarja.
• Tapahtumia markkinoidaan koko Euroopassa
• Yhteistyössä Nordic Marketingin kanssa sisältäen laajan

segmentoidun ennakkomarkkinoinnin, webinaarin 30-60
minuuttia, 2-4 tuntia ennalta sovitut
matkanjärjestäjätapaamiset ja jälkimarkkinoinnin

• Mahdollisuus lisätoimenpiteisiin valituilla markkinoilla
• Profiili sopii sellaisenaan Nordic Community Platformiin,

joka on online hakemisto matkanjärjestäjille Suomen
matkailupalveluista

• Sopii DMOille ja yrityksille.

Valittuja segmenttejä tapahtumiin

1. Mökkilomat
2. Talvilomat SOL = South of Lapland
3. Kalastus
4. Pyöräily – Vaellus - Melonta
5. Sauna/ wellbeinglomat
6. Kulttuuri
7. Kiertomatkailu
8. Veneily/ risteilyt
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Case X over Wikinger x Falke 2023

• Tavoite: Uusi tuote 2024
myyntiin ja laaja kampanja
Falke-brändin kanssa

• Meille luvattiin 25 kuvaa ja
90s video, saadaan sen sijaan
tuhansia kuvia kuvapankkiin

• 2kk kampanja syksyllä
somessa vaikuttajien kanssa ja
online-kisan palkintona
Wikinger-Reisenin matka.
Osallistuneet kisaajat saivat
kaikki myös 50e alekoodin
Wikinger Reisenin Suomen
matkoihin.

• Yli 8 miljoonaa DACH
kuluttajaa tavoitettu
vaikuttajien toimesta
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